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1. MELLEKLET: A KOCKAZATI TOKE ARAMLASANAK FOLDRAJZI
CELPONTJAI (2012-2013)
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2. MELLEKLET: A KOCKAZATI TOKE PENZBENI ARAMLASA 2013-
BAN

Venture Capital - Geographic investment flows eE\CA
2013 - Industry vs. Market statistics - Amount

Market statistics

are an aggregation of figures according to the
location of the portfd io company,

At European level, this relates 1o investments
in European comparnies regardless of the
location of the private equity firm.,

Non-European private
equity firms investing in
portfolio companies in

Euro pe

€323Im

Euro pean private
equity firms investing Cro$s-bor der investme nits.
in portfolio companies within Europe
outside Europe

€2,317m

Industry statistics

are an aggregation of figures according to the
country of the private equity firm 's office in charge
of the investment,

At European lewel, this rel ates toinvestments made
by European private equity firms regardless of the
|location of the target company,

Europe includes:

#ustria, Baltic countries (Estonia, Latvia, Lithuania),
Belgium , Bul garia, C2ech Republic, Denmark,
Finland, France, Gemany, Greece, Hungary,

Irel and, Italy, Luxembourg, Methed ands, Morway,
ther CEE (BosmiaHer2egoving, Croatia, Macedonia,
Montenegrd, Serbia, Slavenia, Slovakia),

Poland, Portugal, Romania, Spain, Sweden,

Switzed and, Uk raire, United Kingdom

Bomestic gnvestie nts
in European co untries

Soume: EVCA f PEREF_Analytis

Forras: 2013 European Equity Activity — EVCA



3. MELLEKLET: BEFEKTETESEK SZAMA A VALLALKOZASOKBA
SZEKTORONKENT 2007-2013 KOZOTT

Investments by sector
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2007-2013 - Market statistics - Number of companies

Transpo rtation
Real estate
Life sciences
Financial se rvices
W Ene rgy and environment
® Consumer e ryices
Consumergoods & retail

W Cons truction

mComputer & consume rel ectronics

B Communications

®Chemicals and mate rials
Business & industrial services

WEusinesz & indistrial products

Agricultu re

Venture Capital

4,000
3,500
3,000
2,500
2,000
1,500
1,000
50O

0

Growth
1,200
1,000

o o]
[0.6]
400
200

0

.--Il.
IRREEET

2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013

2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013

Forras: 2013 European Equity Activity — EVCA

4. MELLEKLET: SIKERES VC BEFEKTETESEK EURPOPABAN (2012)

Sudoessh:l European Venture
Backed Gompanies by Country

Forras:http://www.informilo. com/5|te5/default/f|Ies/mformllo Ie Web maqazme 2012 pdf



http://www.informilo.com/sites/default/files/informilo_le_web_magazine_2012.pdf

5. MELLEKLET: A ,,THE ECONOMIC IMPACT OF ANGEL
INVESTMENT” TANULMANY RESZLETES EREDMENYEI (2014)

®  The FINAL sample comprises 1.661 companies with an average life of 6.3 years
®  The top 5 sectors cover 69% of the companies (IT, Manufacturing, Commerce, Science R&D,

Media)
ety Sample sector Distribution
activities Top 10 (92% of total)
> Telecommunications
mwdﬁm‘\ 2%
scientific and \
technical activities
6%
Professional /
&technical  Administrative |
analysis service activities
6% %
Publishing,
audiovisual and
broadcasting
8%
Wholesale&Retall
9% 11%
* %
BUSINESS ANGELS :‘e bO n
Crecer + . euwopean business angel network
Estimated impact on employment
®  Companies, on average, have 5 employees when they receive angel investment
®  The employment level more than triples by the third year after angel investment
itz Employment Analysis e a——
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- Inv.Year ‘ Year1 Year2 | Year3
W Avg. Employee 5,0 7,7 10,1 16,7
[=Cum. anual Growth 0,0% 53,1% 100,9% 231,1%
Source: E d by Lowdes M. with data from Orbis database
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Estimated impact on revenues

®  Revenue generating companies see their top line increase by 150% in 3 years
®  Their revenues are close to €1.8m 3 years

Avg. revenue: Cummulative onnual
et Revenue Analysis Growth
(thousand euros)

20000 [ 200%

15000 Io150%

1.000,0 ro100%

500,0 b sox

00 Y o%

. Inv.Year [ Year1 | Year2 Year3
Avg Revenues 7244 10618 13315 18112
|Cum. anual Growth | 0,0% 46,6% i 83,8% 150,0%

Source: Elab d by Lourdes M with data from Orbis database
* Does not include zero revenue companies on year of investment

BUSINESS ANGELS :*"’
crecer + ‘eban

‘ewropean business angel natwork

Estimated impact on assets

m  The closing balance sheet size at year of investment is of €0.7m growing at similar rate than
revenues

Cummulative annual

Asset Analysis Growth

(thousand euros)

Avg. assets

Inv.Year Year1 x Year2 : Year3

[Avg.Assets | 756,9 1.108,1 1.552,5 1.941,4

Cum. anual Growth | 0,0% [ 45,9% 105,1% 1s65% |

Source: Elaborated by Lourdes Moreno with data from Orbis database

BUSINESS ANGELS :‘”"
crecer + epban

ewopean businass angel natwork

Forrds:  http://www.slideshare.net/fullscreen/eban org/dayl-lourdes-moreno-impact-of-

angel-investment/3



http://www.slideshare.net/fullscreen/eban_org/day1-lourdes-moreno-impact-of-angel-investment/3
http://www.slideshare.net/fullscreen/eban_org/day1-lourdes-moreno-impact-of-angel-investment/3

Estimated impact on EBITDA

®  Our analysis of the EBITDA indicates the start-ups do not reach break even at the EBITDA level
during the first three years after the investment

Avg. EBITDA . Cummulative onnual
5 EBITDA Analysis Growth
(thousand euros)
00 . 0%
-100,0 I -20%
-2000 -40%
-3000 -60%
-400,0 80%
) | Inv.Year | Year1 | Year 2 Year 3 |
(Avg.EBITDA | -210,2 ' -323,1 | -315,8 -345,7
\Cum. anual Growth | 0,0% | -53,7% W -50,2% 64,5%

Source: Elaborated by Lourdes Moreno with data from Orbis database

BUSINESS ANCELS « Xk
crecer + ‘eban

euwopean business angel network

Estimated impact by industry sector

m Large concentration on the IT sector with 37% of the companies
®  The IT sector presents the best financial performance being the only one with positive EBITDA
after three years

®  The publishing, audiovisual and broadcasting sector shows the largest employment generation
capacity though the worst in profitability

Cummulative % growth in Top sectors (3 years after investment)

No.

Observations| Employment Revenues Assets EBITDA
Final Sample 1.665 231% 150% 157% -64%
IT and IT services 617 214% 429% 237% 87%
Manufacturing 162 169% 114% 70% -130%
Wholesale and retail trade 131 239% 158% 163% -49%
Scientific R&D 127 158% 137% 83% -61%
Media (Publishing, audiovisual
and broadcasting activ.) 119 521% 228% 125% -393%

Negative EBITDA growth implies margin deterioration from a negati ing postion.

Source: Elaborated by Lourdes Moreno with data from Orbis database

BUSINESS ANGELS Tk
crecer + eban

euopean businass angel network

Forras: http://www.slideshare.net/fullscreen/eban org/dayl-lourdes-moreno-impact-of-

angel-investment/3
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6. MELLEKLET: EBAN ANGYALPIAC STATISZTIKA 2013

Angel Market in 2013

2011 2012 2013
Average Investment per company 181.400 174.833 165.787
Average Investment per BAN 1.041.616 1.107.081 1.184.378
Average Investment per BA 19.653 19.480 20.437

‘eban

Investment by Sector
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Forras: http://www.slideshare.net/fullscreen/eban org/eban-statistics-2014-congress/4

VII


http://www.slideshare.net/fullscreen/eban_org/eban-statistics-2014-congress/4

7. MELLEKLET: KAROLYI ANTAL MELYINTERJU GUIDE

BEFEKTETESI FOLYAMAT BEMUTATASA AZ UZLETI ANGYALOK ES AZ

FORMALIS KOCKAZATI TOKE ESETEBEN
Budapest, VII. ker. 2013. szept. 27. 13:00

Befektet6 attitiidjei, A KIVALASZTAS

1.

9.

Mit gondolsz miben tér el leginkabb az altalatok alkalmazott befektetési folyamat
a hitelintézeteknél alkalmazottaktol? Mit tudsz a tobbi iizleti angyalndl alkalma-
zott folyamatokrol, mutat azonossagot a tiéddel?

Hogyan taldlod meg a potencialis vallalatokat? — 6k keresnek téged vagy te dket,
esetleg mindkettd jellemz4?

Hogyan valasztod ki a cégeket? Mi alapjan dontesz, hogy melyik keriilhet bele a
portfolioba és melyik nem? Az iizleti angyalokra is jellemz0d a tobb labon allas -
mint a kockazatitGke-tarsasagokra — portfolio 1étrehozasa? A menedzsment sze-
mélye, hozzaallasa, motivaciéi fontosak? Milyennek kell lennie egy jo vezetd-
nek, vallalkozonak? (Személyiségjegyek: megbizhato, érték a csalad, kreativ,
onallo, iranyithato, egyiittmiikodési képesség)

Milyen szervezeti jellemzdket veszel figyelembe (1étszam, kapacitas, szervezet,
motivacios rendszer stb.)? Ezt a kérdést nem éreztem fontosnak abban a szitudci-
oban

Mely életkoru vallalkozasokba fektetsz be szivesen?

Mekkora dsszeget vagy hajlando invesztalni egy vallalatba? — befektetés mérete
Mely agazatok azok, amikbe szivesen fektetsz be? Ennek személyes vonatkozasa
van, vagy ez a legjovedelmezObb? A termék/szolgaltatas jellegérél mi mondhato
el altalanossagban? Teriiletileg mely régiokat preferalod (Mo.-EU.-globalisan)?
A verseny, a piac novekedési lehetdségei mennyire mérvaddak? Mik a legjobb
jellemz8k, ami el8segiti a pozitiv dontést? -INNOVACIO

Az allami szabalyozas és szerepvallalas mikét hat a kivalasztasi folyamatra?

10. A Kkiszallasi lehetéséget is mérlegeled a kivalasztas soran?

VIl



ERTEKELES, INTERJUZTATAS
11. Hogyan torténik az adatbegyiijtés? Hogyan siilyozod az informaciokat?
12. A pénziigyi tényezok fontosak a befektetési dontés soran? Mely pénziigyi / gaz-
dasagi faktorokat, mutatékat vizsgalsz meg a dontésnél? Milyen dokumentu-

mokat kérsz az értékelésnél? Sziikséged van-e bizalmas adatokra?

DONTES
13. Erzelmi tényezdk (szubjektivitas) is befolyasolnak, vagy csupan a szamokra és a
realitasra alapozol? Mit tudhatunk err61?
14. A dontéshozatal csoportos — szakérték bevonasaval torténik, vagy egyediil hozod

a dontésed?

MEGALLAPODAS, Szerzédéskotés
15. Mik a feltételek, amiket mindenképpen megszabsz egy vallalkozas szamara?
Vannak egyedi esetek, mikor kiilon feltételeket is bele kell venni a szerzédésbe?
Hogyan viszonyulnak a partnervallalatok a feltételeidhez?

16. Mekkora tulajdonosi részesedésre tartasz igényt?

FOLYOSITAS — Egyiittmiikodés

17. Kivansz személyesen aktivan szerepet vallalni a vallalkozas miikddésében,
(esetlegesen atszervezéseket eszk6zolsz, ij hozzaérto szakembereket nevezel ki)?
Mekkora mértékben kivansz beleszolni a vallalkozas miikodésébe?

18. Mik a tapasztalataid a vallalatokkal az egyiittmiikodés soran? Az egyszemélyes
/csoportos, ndi/ferfi, fiatal/idés tulajdonossal, esetleg menedzsmenttel hatéko-
nyabb a kommunikéci6?

19. Hogyan tudod megoldani az egyiittmiikodést, ennek mi a modja (képviselet, tele-

fon, meeting)?



UTOGONDOZAS, KISZALLAS
20. Milyen megtériilést varsz el egy vallalattol (hozamkdvetelmény)? Mennyi az at-
lagos hozam? Milyen osztalékpolitikat kovetsz? Miutan kiszalltal a vallalatbol
figyelemmel kiséred a tovabbi sorsat? Megmarad a kooperacio, felajanlod neki
kapcsolati tokédet?
21. Hany évet szansz a vallalat felfuttatdsara — ha helyesen mondom, tehat mennyi idé

utan kivansz altalaban kiszallni? IRR max, atlagos befektetési id6?

Ha esetlegesen egyéb észrevételed, javaslatod van, ami a téma szempontjabol fontos, de a

kérdeések nem tértek ki ra, kérlek, oszd meg velem.

Koszonom egyiittmiikodésed!



8. MELLEKLET: KARSAI JUDIT MELYINTERJU GUIDE

A KOCKAZATI TOKE TERMESZETENEK VIZSGALATA
Budapest, MTA székhaz, 2014. oktéber 9. 14:00

VALLALATFINANSZIROZAS MAGYARORSZAGON

1.

Mit gondol, hogyan lehetne tamogatni a vallalatok (f6ként induld) finansziro-
zasat? Hogyan alakitana at a KKV-k finanszirozasi tdmogatasat? Milyen eredmé-
nyeket varna tdle? Ez jarhato ut lenne?

Mit gondol, hogyan lehetne a vallalatok finanszirozasi problémait orvosolni?
Miben kellene a vallalatoknak véltozniuk és miben a befektetoknek?

KOCKAZATI TOKE

3.

Mit gondol mennyire ismert a magyarok korében a kockazati toke vilaga?
Tisztaban vannak vele ez mit jelent?

Hogy latja, talalkozik egymassal a kereslet és a kinalat: elegendd VC befekte-
tés és jo otlet van?

A kockazatitOke-befektetok Magyarorszagon kiilonbdznek a vildg mas tajain be-
fektet6kt61? Igazodnak-e a magyar specifikumokhoz?

Hogyan latja a VC és az Uzleti angyalok kapcsolatat? Partnerségi vagy kon-
kuralé a kapcsolat? Melyik lenne célszeriibb?

Egyetért azzal, hogy az eddigi nézetek — a VC részét képzik az angyalbefekte-
tések — megdolni latszanak azzal, hogy az angyalbefektetések egyre nagyobb
részt hasitanak ki a vallalatfinanszirozasbél és lassan a VC-k kunkurensei le-
hetnek?

Mit gondol arrol, hogy a lean szemlélet vagy a stratégiai partnerség jegyében
a VC és az angyalbefektet6k partnerségi viszonyra is 1éphetnek? — On szerint
mi kellene ehhez — esetlegesen az angyalok halozatba tomériilése, hogy B2B
kapcsolat johessen létre befektetdi oldalrol? Milyen elonyei lennének ennek a
befektetok és a vallalatok szempontjabol?

UZLETI ANGYALOK

9.

Mit gondol arrol a sztereotipiarol, hogy az angyali tevékenység csupan gazdag
iizletemberek hobbija? / tehetds lizletember draga hobbija — alapozom a kérdé-
semet arra, hogy a vallalkozok, vallalkozni vagyok nem tartjak potencialis lehetd-
ségnek vallalatuk finanszirozasara az iizleti angyalokat.

10. Makra Zsolt mar prébalkozott egy magyar Uzleti angyal halézat felhtizasaval,

am erofeszitései kudarcot vallottak. Mit tud err6l? Mondana nekem néhany
szot errol?

11. Mit gondol arrél a gondolatmenetrél, hogy a magyar vallalkozoi vilagnak fej-

lodése a startupokban rejlik? A startupoknak akceleratorra van sziikségiik,

Xl



ami o0sszefogja Oket, emellett elengedhetetlen egy olyan finanszirozasi forras,
ami rajuk specializalodott. Az angyaltoke pedig hal6zatban talalja meg a neki
leginkabb megfelel6 célkozonséget, a startupokat.

12. Mit gondol, mennyire van létjogosultsiga egy Uzleti Angyal Halézatnak ma
Magyarorszagon?

13. Milyen javaslatai lennének annak, aki ezt a halozatot fel szeretné épiteni? Mi-
lyen buktatok lehetnek? Mik a sarokpontok, a mérfoldkdvek? On belekezdene eb-
be? Ha On csinalna, hogyan fogna neki?

14. A statisztikak azt mutatjak, hogy elenyészé iizleti angyal befektetés valésul
meg évente Magyarorszagon. Ennek az iizleti angyalok (lakossaghoz, otletek-
hez mért) kis szama, a vallalkozni vagyok nem elég kreativ (értem nem
profitabilis) otletei vagy egyéb tényezok (nem talalkozik D és S, sztereotipiak
sth.) okolhatoak?

15. Mi az az tgy mond critical mass, ami On szerint miikddhetdvé tenné a BAN-6t?

Ha esetlegesen egyéb észrevétele, javaslata van, ami a téma szempontjabol fontos, de a

kérdések nem tértek ki rd, kérem, 0ssza meg velem.

Koszonom egyiittmiikodését!

Xl



9. MELLEKLET: KERDOIV VALLALKOZOKNAK ES LEENDO VALLAL-
KOZOKNAK AZ ANGYALTOKE, MINT VALLALATFINANSZIROZASI
MOD IGENYBEVETELEROL

A fiatal vallalkozok szamdra legnagyobb gatlo tényezokeént a finanszirozas nehézségeit
emlithetjiik vallalkozasuk elinditasa, dlmuk megvalodsitasa kapcsan. Kutatasomban arra
keresem a valaszt, hogy a leendé magyar vallalkozok hogyan viszonyulnak egy lehetséges
finanszirozasi alternativahoz, ami tokefinanszirozo funkciojan tulmutatva vallalatfejleszto
elemeket is magaban foglal.

Kérem, legyen segitségemre abban, hogy feltérképezhessiik az UZLETI ANGYALOKhoz,
mint tokefinanszirozasi lehetoséghez kapcsolodo nézeteket és elvarasokat.

A kérdoiv kitoltése 5-8 percet vesz igénybe.

Egyiittmiikodését elore is koszonom.

1. ON VALLALKOZO? *
o lgen
o Nem

2. HA IGEN, HANY EVES A VALLALKOZASA? *
o 0-3 honap kozotti
o 4-6 honap kozotti
o 7-12 hénap kozotti
o 1-2 éves
o 2 évnél iddsebb

3. HA NEM, MIKOR TERVEZI ELINDITANI VALLALKOZASAT? *
o 0-3 hoénapon beliil
o 4-6 honap mulva
o 7-12 honap mulva
o 1-2 éven beliil
o 2 évnél késébb

4. MITOL FUGG, HOGY MIKOR INDITANA BE VALLALKOZASAT? *
Tobbet is megjeldlhet.

0 ,,JO otlet” esetén

[1 Biztos finanszirozasi forras megléte esetén

[0 Megfeleld iizleti kornyezet meglétekor
[0 Megfelelo csapat Osszeallitasa utan
U
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5. MILYEN TERULETEN VALLALKOZIK / VALLALKOZNA? *
Jeldlje be, kérem a szakagazatot!

o Kommunikacio
Szamitastechnika
Elektronika
Biotechnologia
Gyogyaszat
Energetika
Fogyasztasi cikk
Ipari termék
Vegyipar
Ipari automatizalas
Egyéb feldolgozodipar
Szallitas
Pénziigyi szolgaltatas
Egyéb szolgaltatas
Mezbgazdasag
Epit6ipar

O 0O 0o o o0 o O o0 o O o0 o o o o

6. FOLDRAJZILAG HOGY HATARONA BE A MEGCELZOTT PIACAT? *
o Csak hazali
o Eleinte hazai, majd nemzetk6zi
o Csak nemzetkozi

7. MEKKORA BEFEKTETESRE LENNE / VOLT SZUKSEGE? *
o 500 ezer Ft alatt

501 ezer-1 millio Ft kozott

1-5 milli6 Ft

6-10 milli6 Ft

11-20 milli6 Ft

21-30 milli6 Ft

31-40 milli6 Ft

41-50 milli6 Ft

50 millio Ft felett

O O 0O O O 0O O O

8. MELYEK (LENNENEK) IGAZAK VALLALKOZASARA AZ ALABBIAK KO-
ZUL? *

Igaz Hamis NV /NT

Dinamikus csapat

Nagy novekedési potencia

Tudasintenziv

Innovativ

Entrepreneurship — komplex
vallalkozoi szellem

Skalazhatosag — kiilfoldi
piacralépés esélye
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Problémamegoldas

Ismételhetd tizleti modell

Vevoorientaltsag

MELYIK FINANSZIROZASI LEHETOSEGET VETTE / VENNE IGENYBE
VALLALKOZASA FINANSZIROZASAHOZ? * Kérem, rangsorolja az alabbiakat!

1. helyen | 2. 3. 4. 5. 6. 7. 8. 9. Nem

venném venném
igénybe igénybe.

Onfinanszirozas
(a nyereség ¢és
az amortizacio
visszaforgatdsa)

Rovid lejarata
idegen forrasok

Hosszulejarata
idegen forrasok

Tulajdonosok
tokebefektetései
(,,t0keinjekcio™)

Sajat toke kiilsé
befektetotd] (liz-
leti angyaltol,
kockazatitOke-
tarsasagtol)

Allami tamoga-
tas

EU-s tamogatas

Csaladtagok, ro-
konok, baratok
3F)

Megprobalnam
magam eldte-
remteni, hanem
megy, hem va-
lositanam meg
az otletemet.

10.

BIZTOS MUNKAVALLALOI ALLASAT LECSERELNE VALLALKOZOI

POZICIORA? *

Mar vallalkozo6 vagyok.

Vallalkoz6 és munkavallal6 is vagyok egyben.

A biztos megélhetést valasztom, munkavallal6 maradok.
Elképzelhet6nek tartom, hogy vallalkozo legyek.

O O O O O
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UZLETI ANGYAL BEFEKTETESEKHEZ VALO ATTITUD MERESE

A kovetkezékben az UZLETI ANGYALOK vallalatfinanszirozasbeli tékebevondsardl és az
azt 6vezé Okoszisztémardl kérdezem Ondket. Fogalmi magyardzat az iizleti angyalokhoz: "
Egy fiiggetlen, gazdag maganszemély befekteto altal rendelkezésre bocsatott toke" HVCA

L L

11. MEGOSZTANA AZ IRANYITASI, RENDELKEZESI JOGOKAT KULSO
BEFEKTETOVEL? *

Kérem, jelolje a skdlan! (1=Biztosan nem, 2=Valdszinlileg nem, 3=Semleges, 4=Valosziniileg
igen, 5=Biztosan igen)

12. JO OTLET ESETEN A RESZESEDESFINANSZIROZAS MELY FAJTAIT
VENNE IGENYBEVALLALKOZASA ELINDITASAHOZ? *

Kérem, rangsorolja az aldbbiakat.

1. helyen | 2. 3. 4, Nem ven- | NV /NT
venném ném
igénybe igénybe

Csalad, baratok, rokonok,
ismer6sok vagyona

Uzleti angyalok

Intézményes
kockazatitbke-befektetok

Crowdfunding (kozdsségi
finanszirozas)

13. MIT GONDOL AZ UZLETI ANGYALOKROL, MINT LEHETSEGES BE-
FEKTETESROL? * Kérem, jellemezze 3 jelzével!
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14. HOGYAN ERTEKELI AZ ALABBI JELLEMZOKET AZ ANGYALTOKET
ILLETOEN? *

Hasznos Nem hasznos NV / NT

Kapcsolati halo (Ugyfélkor)

Szaktudas (tanacsadoként funkcio-
nal)

Tapasztalat a vallalatvezetésben

Piacismeret

To6ke a finanszirozashoz

Kiforrott tizleti modellt hasznalnak

Ellen6rzés, kontroll

Hozzaadott érték (k6zos munka)

Az iizleti angyal k6zos célnak te-
kinti a sikeres miikddtetést

Kockazati tokének tovabbadhato
lehet a vallalat (vonzobba teszi a
nagyoknak)

15. MEKKORA TULAJDONOSI ARANYT LENNE HAJLNADO ATEGEDNI
EGY UZLETI ANGYALNAK?*
o 1-5%
6-25%
26-50%
51% felett
Nem lennék hajland6 részarany atadasara.

o O O O

16. MELYEK A LEGNAGYOBB FELELMEI AZ UZLETI ANGYALLAL TOR-
TENO FINANSZIROZAS ESETEBEN? * Tébbet is megjeldlhet
[l Nincsenek félelmeim
Erdekellentétek
Kisajatitjak a vezetést
Ellopjak az dtletem
Tulzott kontroll

O 0Oo0oogd

17. HA AZ UZLETI ANGYALOK HALOZATBA TOMORULNENEK, BIZTON-
SAGOSABBNAK TARTANA EZT A BEFEKTETESI FORMAT? *
Kérem, jeldlje a skalan! (1=Egyértelmiien nem, 2=Inkabb nem, 3=Semleges, 4=Inkabb
igen, 5=Egyértelmiien igen)

| | | | |
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18. PROJEKTGAZDAKENT MILYEN SZOLGALTATASOKAT PREFERALNA
EGY ANGYALHALOZATTOL? * Tsbbet is megjelolhet
[0 Kozvetitd, ,,0sszeparositd” szolgaltatdsok (matchmaking services, business
introduction services)
Befektetési kozlemények, hirlevelek
Befektetdi klubok, talalkozok
Tovabbképzés, tréning (iizleti terv készitése, prezentacid Osszeallitasa stb.)

I I Ay

Maga, hogy tobb angyal tudasa és tokéje koncentralodik a vallalkozasomban
megnyugtato.

19. MIT GONDOL AZ ALABBI ALLAMI ES PIACI KEZDEMENYEZESEKROL,
MELYEK A TUDASES-ES TOKESZAKADEK ATHIDALASARA IRANYUL-
NAK? *

Fogalmi magyardzat: INKUBATORHAZ A villalkozéi inkubdtorhdz olyan létesitmény
(vagy miikodési teriilet), amely kozos szolgaltatasokat, iizleti- szakmai segitséget biztosit
kezdo vallalkozasok szamara, altalaban a piaci ar alatt, hozzdjarulva egy adott teriileten a
vallalkozdsok fejlesztéséhez és 1ij munkahelyek teremtéséhez. ACCELERATOR Startup
vdllalkozasok tamogatasara létrejott maganvillalkozads, mely tékével, oktatassal, a k6zos-
seget biztosito coworking irodaval és kapcsolati halojaval segiti az induldast.

Nem isme- Nem Rosszta- | Semle- | Kellemes | Szive- | NV/
rem, nem isme- pasztalatai ges élménye- sen NT
foglalkoz- | rem, de | m vannak imvan- | igénybe
tat utana nak venném
fogok Gjra
olvasni

Allami és EU-
s kezdeménye-
zés  (Jeremie
program)

Inkubacio, in-
kubatorhazak

Akcelerator
programok
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Mar csak néhany kérdés, amely az On demografiai jellemzdit mutatja.

DEMOGRAFIA

20. AZ ON NEME? *
o NOo

O

Férfi

21. AZ ON ELETKORA? *

O O O O O O

22. AZ ON LEGMAGASABB BEFEJEZETT ISKOLAI VEGZETTSEGE? *

8 altalanos iskolai végzettség

O O O O O O O

18 év alatt
19 25 év
26 30 év
3135¢év
3545 ¢év
46 felett

Szakmunkas végzettség
Erettségi

Folyamatban 1év6 f6iskolai / egyetemi tanulmanyokat folytatok.

Foiskolai végzettség
Egyetemi végzettség
Posztgradualis végzettség

23. TANULMANYAIT MELY SZAKMACSOPORTBAN VEGZI / VEGEZTE? *

e}

0O 0O 0O 0O 0O 0O o0 O O O O O O O

Agrar

Bolcsész
Egészségiigyi
Gazdasagi
Gyogypedagogiai
Informatikai

Jogi és igazgatasi
Katonai

Miiszaki

Miivészeti
Rendvédelmi
Szocialis

Tanito6 és ovodapedagdgus
Természettudomanyi
Testkulturalis
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24. AZ ON LAKHELYE? *

O O O O O 0 0 O O

Budapest
Ko6zép—Magyarorszag
Eszak—Magyarorszag
Ko6zép—Dunantil
Nyugat—Dunantul
Dél-Dunantul
Eszak—Alfold
Dél-Alfold

Kiilfold

XX



10. MELLEKLET: A FIATAL VALLALKOZOKNAK SZOLO KERDOIV
EREDMENYEI

DEMOGRAFIA

A valaszaddk

A valaszadodk iskol

Forras: Sajat készitésii abra a kutatas eredményei alapjan, 2014
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A valaszadok végzettsége
szakmacsoport szerint

M BOlcsész

M Egészséglgyi

u Gyogypedagodgiai

M Gazdasagi

M Informatikai

i Jogi és igazgatasi

ud MUszaki

ud Természet-tudomanyi

i Rendvédelmi
N=92

A valaszadok lakhelye

M Budapest

M K6zép-Magyarorszag
W Eszak-Magyarorszag
M K6zép-Dundntul

i Nyugat-Dunantul

kd Dél-Dunantul

u Eszak-Alfold
u Dél-Alfold
L Kalfold

N=92

Forras: Sajat készitésii abra a kutatds eredményei alapjan, 2014
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VALLALKOZOI ATTITUD, FINANSZIROZAS

A meglévé vallalkozas életkora / leend6 &

vallalkozas eli idej
25 A
g 20 -
S 14
o 15 -
E 12
s 10 10
P 10 - 8
5 - 3
0 1
0
0-3 4-6 7-12 1-2 éves 2 évnél
hénap hoénap hénap /mulva id6ésebb
kézotti/ kozotti/ kozotti/ / mulva
mulva mulva mulva
i Meglévé vallalkozas életkora 4 8 3 0 1
M J6vébeli vallalkozas elinditasa 10 14 10 12 30 N=92
80 - A vallalkozas inditasahoz sziikséges
70 - tényez6k
o0 | emlitési gyakorisaga

50 +

40 -
e=pm\/3|lalkozds
inditasahoz
szlikséges tényez6k

Emlitések gyakorisaganak szama

20

10 -

N=92

Forras: Sajat készitésii abra a kutatds eredményei alapjan, 2014
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A (leend6 és meglévd) vallalkozasok
tevékenységi teriilete

Emlitések szama

Munkavallaldi statusz és a vallalkozoi lét
kapcsolata

Mar vallalkozé
vagyok.
12%

Vallalkozo és
munkavallald is
vagyok egyben.

5%

Forras: Sajat készitésii abra a kutatds eredményei alapjan, 2014
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UZLETI ANGYALOK ES KIEGESZITO STARTUP ELEMEK

Az angyaltéke jellemzéinek megitélése a
valaszadok korében

VC-nek tovabbértékesités 12

Ko6zos cél a siker

Hozzaadott érték 14
Ellenérzés, kontroll 1
Kiforrott Gzleti modell 2 M Hasznos
. H Nem hasznos
T6ke
_INV /NT
Piacismeret

Vezetési tapasztalat

Szaktudas

Kapcsolati halé

0 2I0 4IO 6I0 8I0 I | i’
Iranyitasi, rendelkezési jogok

megosztasanak hajlandosaga kiilso
befektetdkkel

Biztosan igen
11%

Biztosan nem

Valészinlileg igen

11% 33%
Semleges
30% Valdszinlileg nem

15%

%

Forrds: Sajat készitésii abra a kutatds eredményei alapjan, 2014
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Az uzleti angyaltol valé legnagyobb félelmek
emlitési gyakorisaga
59
60 - 54
49 >l
50 A
40 -
30 A
20 A
8
10 -
0 T T T T

Nincsenek  Erdekellentétek Kisajatitjak a Ellopjdk az  Tulzott kontr
félelmeim vezetést Otletem

Az uzleti angyal szamara atengedhetének
vélt tulajdonosi részarany nagysaga

M1-5%

H6-25%

i 26-50 %

H 51 % felett

i Nem lenne hajlan
részarany a

Forras: Sajat készitésii abra a kutatas eredményei alapjan, 2014
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Uzleti angyalok halézatokat biztonsagosabbnak
tartja, mint az egyediilallé uizleti angyalok
befektetéseit?

Biztosan nem
12%

Biztosan igen

Valészin(ileg nem
34%

11%

Semleges
25%

Valdszin(ileg igen
18%

Uzleti angyal halézat preferalt szolgaltatasai
0 projektgazdaként

80
70
60
50
40
30
20
10
0

Szolgaltatas emlitési gyakorisaga

Kozvetitd, »
"Ssszeparositd” Befektetési

szolgaltatasok  kozlemények,
hirlevelek

Befektetdi
klubok, Tovabbképzés,
talalkozok tréning A hélézat
(koncentralt
tudas és téke)
elég

Forras: Sajat készitésii abra a kutatds eredményei alapjan, 2014
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11. MELLEKLET: ANGYALI HALOZAT KERDOIV

UZLETI ANGYALOKHOZ INTEZETT KERDOIV MOTIVACIOIKROL, ELVARA-

SAIKROL A HALOZATBAN VALO MUKODES SORAN

1. JO PROJEKT ISMERVEI? Kérem, emlitsen harmat!

2. ATLAGOSAN MEKKORA AZ AZ OSSZEG, AMIT EGY PROJEKTCEG-
BE BEFEKTETNI KiVAN?

(@]

© 0O O 0 0O O 0 O

500 ezer Ft alatt

501 ezer-1 millio Ft kozott
1-5 millié Ft

6-10 millio Ft

11-20 milli6 Ft

21-30 milli6 Ft

31-40 milli6 Ft

41-50 millio Ft

50 millié Ft felett

3. VOLT-E MAR PELDA, HOGY TOBB BEFEKTETOVEL KOZOSEN FEK-
TETETT BE? HA IGEN, KIKKEL?

o

@)
©)
©)

Nem volt még példa ra

Uzleti angyalokkal kdzosen

Intézményi befektetdkkel egylittmiikodve

Uzleti angyalokkal és intézményi befektetdkkel is volt mar kdzds befekte-
tésem

4. HA A 2. KERDESRE A VALASZRA NEM VOLT, ELLENBEN LEHETO-
SEGE LENNE RA, SZIVESEN FEKTETNE-E BE MASODMAGAVAL?

@)
®)

Igen
Nem

5. ALTALABAN EGYSZERRE HANY VALLALKOZASBAN VAN BEFEK-
TETESE?

o

©)
©)
©)

1 projektben

2-3 projektben

4-5 projektben

5 projektnél tobben
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6. TERULETILEG HOVA KiVANJA BEFEKTETNI TOKEJET?
o Csak hazai piacra
o Eleinte hazai, majd nemzetkozi piacra
o Csak nemzetkozi piacra

7. ERTEKELJE 1-5-1G, HOGY A FELSOROLT KIVALASZTASI SZEM-
PONTOK MENNYIRE MERVADOAK AZ ON SZAMARA DONTESE
MEGHOZATALANAL!

1=nem fontos; 2=kevésbé fontos, 3=semleges, 4=inkabb fontos; 5=nagyon fon-
tos

Otletgazda személye

Otlet kiilfo1di skdldzhatosaga

Otlet innovéciotartalma

Bele illik-e a portfoliddba az a vallalat
Erdekesnek tartod-e az Gtletet

Ooooogao

8. MILYEN SZEMELYISEGJEGYEKKEL KELL RENDELKEZNIUK AZ
OTLETGAZDAKNAK? (TSbbet vélaszt is bejelolhet)
O Megbizhato
Erték a csalad
Kreativ
Onallo
Iranyithato
Egyiittmikodo
Hisz 6nmagéban ¢€s a projektben

Oooooon

9. AZ ELLENORZES MILYEN FOKAT ERZI HATEKONYNAK?

Teljes kontroll -3 -2 -1 0 1 2 3 Kooperacio

10. MILYEN MODON KEPZELI EL AZ EGYUTTMUKODEST AZ OTLET-
GAZDAKKAL? (T6bb valasz is lehetséges)
O Operativ részvétel a napi munkaban
Tanacsadas, mentoralas
Kapcsolati téke felhasznalasaval
Stratégiai dontéshozatalban

O o0oood

Passziv befektetoként kivanok megjelenni
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11. IGENYBE VESZ-E KULSO SEGITSEGET A DONTESEK MEGHOZATA-
LANAL? (T6bb valasz is megjeldlhet6)

O

OooooOoood

Mentor

Kiils6 tanacsado

Mas angyalok

Csalad, baratok

Co-investor

Csak a megérzéseimre ¢és a tapasztalataimra hallgatok

12. ATLAGOSAN MEDDIG KIVANJA PORTFOLIOJABAN TARTANI A
CELVALLALATOT?

(0]

@)
@)
®)

maximum 1 évig
2-3 évig

4-5 évig beliil

5 éven tul

13. HOGYAN KEPZELI EL A KISZALLAST?

O

O
O
O

Mas iizleti angyaloknak tovabbértékesités
Intézményi befektetonek tovabbértékesités
Otletgazda / eredeti tulajdonosok altali kivasarlas
Ertékesités szakmai befektetének

14. AZ ELMULT BEFEKTETESEIT TEKINTVE HOGYAN SZALLT KI A
VALLALKOZASBOL? KEREM, OSSZA SZET A 100%-OT A KOVETKE-
70 LEHETOSEGEK KOZOTT:

....Mas iizleti angyaloknak tovabbértékesités

..... Intézményi befektetdnek tovabbértékesités

..... Otletgazda / eredeti tulajdonosok altali kivasarlas
..... Ertékesités szakmai befektetdnek

..... Veszteségleiras

15. BEFEKTETESI TEVEKENYSEGE SORAN ATLAGOSAN MILYEN EVES
HOZAMELVARASAI VANNAK?

Oooodoao

10% alatt
11 -20%
21 -30%
31 -40%
41 - 50%
50 % folott
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16. ATLAGOSAN MEKKORA TULAJDONOSI RESZESEDESRE TART
IGENYT?

1-10 %

11-20%

21-33%

34-50 %

51% folott

Ooooogao

17. MIT REMEL/VAR EL EGY ANGYALI HALOZATTOL? (T6bb vélasz is
megjelolhetd)
O Inkabb negativ tapasztalataim vannak a halozatokrol
Tobb otletgazda
Biztonsag
Szakértd csapat
Tapasztalatszerzési lehet0ség
Csoportos befektetési lehetdségek
Magasabb hozamok
Professzionalis miikkddés

Ooooooon
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